
El mundo está cambiando a diario
y las ofertas hoteleras junto con él. 

se ha vuelto un reto hoy en día poder 
competir en el gran mundo de las cadenas 

hoteleras.

Para un hotel pequeño e independiente, 

NOSOTROS TE AYUDAMOS

www.brandhold.io

Impulse la comercialización de su propiedad 
a través del uso 

de diferentes plataformas potencializadoras 
en el mercado del turismo.

Nuestro equipo de expertos pondrá tu 
propiedad al nivel de las mejores cadenas 
hoteleras, incrementará sus ventas con ayuda de 
estas plataformas, además de poder aprovechar 
al máximo cada herramienta que estas te 
ofrecen y lo mejor en un costo saludable acorde a 
tu proyecto.

Ponemos tu propiedad 
y tu estrategia de comercialización 

al nivel de las grandes cadenas.

EL TRABAJO EN EQUIPO 

¿Cómo logro estar al día? 

¿Cómo genero venta directa?  

Sabemos la pregunta de todos los hoteles 
pequeños 

¡Una página propia es carísima!

¿Cómo logro la paridad en el sistema? 

ES LA CLAVE DE LA INNOVACIÓN.

A SER 
COMPETENCIA

CON LAS 
GRANDES 
CADENAS 

HOTELERAS

A 
INCREMENTAR 

TUS VENTAR

NUESTRO EQUIPO
EXPERTO TE AYUDA

AL MEJOR
COSTO

MODERNIDAD

Y TECNOLOGIA
RESERVA

MÁS FÁCIL
            MÁS RÁPIDO



Desarrollo de estrategias.
Emarketing.

Conjuntas en todos los canales.

Gestión de ventas en canales en linea.

Revenue management.
Gestión de precios.

Creación de sitios Web.
WEB.

Diseño de material visual y posteo en plataformas 
sociales.

Diseño y Posteo en Redes Sociales.
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Nuestras áreas.
desarrollo

de estrategias
gestión de 

precios y ventas

PLANILLA

gestión OPERATIVA 
DEL HOTEL

CONECTIVIDAD CON 
OTAS Y WEBSITE

REDES SOCIALES

RESERVA

VISIBILIDAD
EN WEB

¿Por dónde empezar?

Analizar nuestra propiedad para crear 
estrategias enfocadas a nuestro 
producto.

C o n e c t a r  u n  P M S  ( P r o p e r t y 
Management System) que nos permita 
tener el control absoluto de nuestra 
propiedad.

Construcción de canal propio de venta.

Cross-Selling. Desarrollo de estrategias 
en redes sociales.

Instalación y conguración de Channel 
manager. Esto nos permite además de 
tener una paridad en las OTAS (Online 
Travel Agency).

Conectividad entre OTAS y WEbsite.

Gestión operativa del hotel.

BH Channel.

BH PMS.



¿Cómo Trabajamos?
Nuestro trabajo se divide en 4 fases

HOT SALE



GESTIÓN

AUTOMATIZACIÓN

plataformas
de venta

gestión y control

reservas 
exitosas RESERVA

VARIEDAD EN 
MÉTODOS DE PAGO

CREA PROMOCIONES
ESPECIALES
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BRANDHOLD PMS tiene la apertura a realizar cualquier conexión necesaria para nuestros clientes, en caso de requerirlo.



Requerimientos 
para iniciar a trabajar.

y unicación de las plataformas de venta.

Logo de la propiedad.

Tipo y descripción de las habitaciones.

Ubicación de la propiedad (informar si esta marcada en Google Maps).

Descripción de destino y de la propiedad.

El hotel debe de proveer los siguientes elementos para poder comenzar a realizar la construcción 

Nombre de la propiedad.

Manual de marca en caso de existir.

En caso de estar dado de alta en OTAS o en algún sistema indicarnos clave de usuario y contraseña.
Material fotográco mínimo 5 fotos de cada área.

Competencia de la propiedad, ya sea por ubicación o por categoría del hotel.
Página web (en caso de existir), así como operador de la página.
Directorio de la propiedad. (Director, gerente, ventas, AyB, sistemas y contacto principal para Brandhold).

¿Quieres comenzar
a ver crecer tu propiedad?

DORA
CALATAYUD

dora@brandhold.tech
55 3039 0262

www.brandhold. io

CONTACTANOS

NUESTROS CLIENTES
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